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Fast Facts
H12019 Verénderung
zum Vorjahr
Flachenumsatz 130.500 m?2 -11%
Vermietungsumsatz 122.600 m?2 +48 %
Leerstand 187.200 m? -331%
Leerstandsquote 2,4 % - 120 bp
Spitzenmiete 25,00 €/m? +16,3 %
Durchschnittsmiete 14,50 €/m? +15%
Ausblick 2019
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Der Markt im Uberblick

Im 1. Halbjahr wurde in K&ln ein
Buroflachenumsatz von 130.500 m?2
erzielt. Mit dem Ergebnis wurde zwar
das Niveau des Vorjahres erreicht,
der Durchschnittswert der vergan-
genen funf Jahre konnte hingegen
nicht bestatigt werden (- 10 %).
Grund hierfir ist keineswegs ein
Ruckgang der Nachfrage, sondern
vielmehr eine weitere Angebotsver-
knappung im Bestand. Dadurch
ricken Projektentwicklungen immer
starker in den Fokus, hohe Vorver-
mietungsquoten und ein Flachen-

umsatzanteil von tber 40 % im
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bisherigen Jahresverlauf belegen
dies eindrucksvoll. Die Leerstands-
quote ist wiederholt gesunken und
betragt aktuell nur noch 2,4 %.
Business Center vereinten mit funf
Abschlissen einen Flachenumsatz
von Uber 20.000 m? auf sich. Neben
dem traditionell starken Teilmarkt
City generierte auch der Teilmarkt
Ossendorf/Niehl ein starkes Umsatz-
ergebnis (28.000 m2). Sowohl die
Spitzen- als auch Durchschnitts-
mieten werden bei einem erwarteten
Flachenumsatz von 260.000 m2 im

Jahresverlauf weiter steigen.
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Fast Facts
H12019 Veréanderung
zum Vorjahr
Transaktionsvolumen 810 Mio. € +29%
Brutto-Spitzenrendite 350 % -50 bp

Buro

Bedeutendste Assetklasse Buroimmobilien

Grokte Kaufergruppe Asset-/Fondsmanager

Ausblick 2019

Transaktionsvolumen Spitzenrendite

Bedeutende Assetklassen

Der Markt im Uberblick

Auf dem gewerblichen Investment-
markt Kéln wurden im 1. Halbjahr
2019 Immobilien und Grundstucke
im Wert von 810 Mio. € gehandelt.
Damit konnte das Ergebnis des
vergleichbaren Vorjahreszeit-
raumes um 29 % gesteigert wer-
den. Der Durchschnitt der jeweils
ersten Halbjahre der letzten funf
Jahre wurde ebenfalls deutlich
Uberschritten (+ 26 %). Als groRte
Transaktion ist der Teilverkauf des
Barthonia Forums in Ehrenfeld im

zweiten Quartal zu nennen.

Brutto-Spitzenrendite in %, Transaktionsvolumen in € bzw. Anteil in %
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Tristan Capital verkaufte das
gemischt genutzte Quartier an das
Family Office East Guardian. Das
starke Halbjahresergebnis ist
zudem auf gleich mehrere
groRvolumige Hoteltransaktionen
zurtckzufuhren. Die Spitzenrendite
in der Domstadt hat mit 3,50 % im
1. Halbjahr noch einmal leicht
nachgegeben. Gleichwohl ist hier
nun die Talsohle erreicht. Fur das
Gesamtjahr 2019 ist weiterhin ein
Transaktionsvolumen von etwa

1,6 Mrd. € zu erwarten.
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